商业计划书
一、主营业务、项目产品以及服务介绍（主营业务及项目产品情况、主要用途、解决的主要问题。解决的具体途径和方法/痛点）
二、项目独特点、卖点（创新点、功能创新、商业模式创新、或其他方面的创新。项目技术创新性及实现路径）
三、项目进展情况及未来展望
四、竞争分析（项目产品、模式与主要竞争企业同类产品的比较竞争优势）
五、商业模式（商业逻辑，盈利方式）
六、市场状况分析（对细分市场的规模、竞争者分析。真实、合理、具体）
七、团队介绍（包括创始人背景、以往工作经历、学习经历及优势）
八、需要表述的其他内容
（一）主营业业及项目产品描述的几个关键点
1、做什么：产品/服务解决什么样的问题/痛点
2、还有谁：市场竞争分析及竞争优势
3、怎样去做：市场策略、运营策略、
4、做的怎样：项目进展情况、运营数据、客户情况等（注：产品还在开发的企业，应该进行目标市场的需求分析）
5、如何挣钱：商业模式
6、谁在做：团队介绍（包括创始人背景、工作经历、学习经历及优势）
（二）注意事项——关于团队介绍
1、介绍主要团队成员：（不超过5位）
团队介绍要尽量具体，比如学校及专业背景、曾经就职的单位及职务等等，尽量避免模糊词语。
2、关于产品和服务：

可通过案例、生活中的场景来描述产品和服务
3、关于市场等的描述：
进行横向、纵向对比（同比、环比）
  数字化、图形化（比如提升百分比、增长曲线等）
